Bike Discount — Success-Story

BIKE-DISCOUNT

H&S Bike-Discount: mehr Speed im
Rechnungseingang

Rasanter Online-Handler: Seit 30 Jahren ist
H&S Bike-Discount als Fachhindler im Rad-
sport wie auch mit seiner Eigenmarke ,,Radon"
erfolgreich. Das Unternehmen mit Sitz in
Grafschaft bei Bonn zihlt mit einem Umsatz
von etwa 120 Mio. Euro jihrlich zu den gréf3-
ten Online-Shops im Bereich Bike & Outdoor
Activities. Ein weltweites Netz von Zulieferern
ermoglicht es H&S Bike-Discount, seinen
Kunden ein breitgefichertes Angebot im opti-
malen Preis-Leistungs-Verhiltnis zu bieten.
Um die Geschiftsprozesse des stark wachsen-
den Unternehmens zu bewéltigen wie auch zu
beschleunigen, suchte der Radsport-Spezialist
eine fundierte Komplettlosung fiir den Rech-
nungseingang.

Ein hohes Belegvolumen und
Spitzen im Saisongeschaft

Das Ziel: Eine tiefgreifende, professionelle
Organisationslosung fiir den Rechnungs-
eingang, die die einzelnen Abldufe nicht nur
strukturiert und komprimiert — sondern auch
automatisiert und damit zeitlich stark ver-
kiirzt. Voraussetzung war die nahtlose Inte-
gration in die vorhandene Buchhaltungs-
software  Microsoft ~Dynamics NAV
(Branchenlosung DiVA). Der leistungsstarke
rechnungsManager, kombiniert mit der
langjéhrigen Erfahrung von ARTNER Solutions
im Bereich Microsoft Dynamics NAV, war
die ideale Losung fiir die spezifischen An-
forderungen. Durch den Einsatz der digita-
len Rechnungsabwicklung kann nun bei
gleichbleibender Mitarbeiterzahl das stetig
wachsende Belegeingangsvolumen bewil-
tigt werden. Und auch das phasenweise sehr
hohe Rechnungsaufkommen wiéhrend des
Saisongeschiftes wird souveridn gemeistert.
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Speziallosung ,,Warten auf Waren-
eingang*“

SWir arbeiten nun seit einem Jahr mit dem
rechnungsManager. Die Verarbeitung der
Rechnungen lduft deutlich schneller, und wir
haben eine weitaus hohere Transparenz®, so
Sebastian Horsch, Leitung Einkauf bei
H&S Bike-Discount. So werden Warenrech-
nungen mit Bestellbezug nahezu vollstindig
automatisiert verbucht. Da aufgrund der in-
ternationalen Zulieferer viele Rechnungen vor
dem Wareneingang eintreffen, wurde die
Funktion entwickelt, dass Rechnungen auf
den Wareneingang in Microsoft Dynamics NAV
warten. Sobald dieser dort gebucht wird, wird
die Eingangsrechnung bei Ubereinstimmung
bzw. definierter Abweichung des Rechnungs-
betrags automatisiert und weitestgehend ohne
jegliche Nutzeraktion verbucht. ,,So konnten
wir bereits innerhalb kurzer Zeit einen soliden
Anteil von Rechnungen vollautomatisch ver-
buchen’, berichtet Horsch weiter. ,,Damit er-
sparen wir uns die manuelle Verkniipfung der
Wareneinginge zum Rechnungsdokument.“
Daneben ldsst sich diese Systematik auch zur

Lieferterminiiberwachung nutzen: Ist dieser
tiberschritten, weist der rechnungsManager
den Sachbearbeiter automatisch auf den Lie-
ferverzug hin.

Automatisierte Buchung von
Kostenrechnungen

Grundsitzlich hat der rechnungsManager
Bearbeitungsaufwand und Durchlaufzeiten
bei H&S Bike-Discount deutlich reduziert.
Die Prozesse sind vollig transparent und de-
ren Nachverfolgung einfach - es herrscht
jederzeit Klarheit dariiber, welche Belege im
Umlauf sind. Und auch die tiblicherweise
zeitaufwindigen Kostenrechnungen kon-
nen durch die Belegerkennung effektiver
erledigt werden: Diese liest alle relevanten
Informationen wie Mandanten, Rechnungs-
nummern, Betrdge etc. automatisch aus.
Gleichzeitig greifen festgelegte Workflows
und vordefinierte Modalititen wie etwa eine
mandanten-, abteilungs- oder betragsab-
héngige Freigabe und machen so eine ziigige
Abarbeitung moglich.
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